
好きなときに働き、好きなときに休む

収入を得る収入方法

労働

仕組みを持つ

事業事業が働く

投資お金が働く

事業の仕組み

変動売上

固定売上

月額課金（サブスクリプション）

会員の維持をする人

会員へのフォロー

問いかけ

懇親会

セミナー

会員心理

購入時えっ、こんなにいいの！

ヶ月後う～ん、これいいのかな～？

ヶ月後退会しようかな？

時間経過現状では満足できない

向上

サービス（商品）の質

機能

コンテンツの質

サポートの質

入会増やす人

個人事業主

現状分析

製品ライフサイクル

導入期 ペルソナ 新型 ：並ぶ人・いくら？＝購入前提

キャズム

新しい市場を作ろうとしない

すでにある市場に飛び込め

目指さず、 を目指す

成長期 ペルソナ それって、私に何をもたらすの？

成熟期 ペルソナ 使っている人の感想は？

衰退期 ペルソナ そもそもいらない

（自社） 企業ドメイン（領域）

（競合）

（顧客） 白物家電を求めていない

売上アップ・集客

状況

眠っていても収入が入る状態

浜辺でパソコン

メール 通で ◯◯◯万円！

秋山の理想 何もしないで収入が勝手に入る

好きなときに働き、好きなときに休むことをする

どういう状態なのか？

いつが好きなときなのか？

働くのは月にどれくらいが理想か？ ◯日

休むのは月にどれくらいが理想か？ ◯日

目標：月に◯日働き、◯日休む 週に◯日働き、◯日休む

例：家業・週休二日制 年間休日 日 → 日

→ 日

有給休暇消化・年 日

該当社員： 月第 週に休暇日程を指定する

月第 週

これが本当に幸せなのか？ どういう状態が幸せなのか？

これが自分のあり方なのか？

休みを作る


